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Nehledejte
lehké cesty

Byl jednim z poslednich emigrantt z komunistického Ceskoslovenska.
Do Spojenych statd utekl Martin Smrz na jate 1989 a zacal se Zivit jako
délnik na stavbach. O podnikani nevédél nic, ale jak sam fika, stacilo
nasdavat atmosféru a ¢lovék dostal chut néco zkusit. Dnes pfedava
své dlouholeté zkuSenosti studentiim jako tuzemsky feditel nejstarsi
a nerozsahlejsi vzd&lavaci organizace na svété. Ceskou pobocku
spolecnosti Junior Achievement, kterd uc¢i mladé lidi podnikat, zalozil
u nas kratce po sametové revoluci Tom4as Bata.

) Jako kluka vas asi nenapadlo, Ze
budete mit vlastni firmu. V sociali-
stickém Ceskoslovensku byl sou-
kromnik nepfitelem statu...

Asi jako vétSina mladych jsem ne-
mél moc predstavu, co vlastné budu
délat. Tahlo mé to vZdycky nékam
do Ameriky, mél jsem babicku, kte-
rd se tam narodila a ja uZ jako kluk
snil, Ze se tam jednou tfeba podivam.
CoZ bylo za socialismu nemoZné.
Ze bych chtél byt podnikatelem, to
tedy v Zadném pripadé.

) To musel asi piijit poradny Zivotni
zlom?

MEéI jsem vystudovanou geodézii,
chvilku jsem délal zeméméfice, ale
uz dlouho jsem citil, Ze to tady neni
pro mé. A tak jsme s kamarady za-
cali planovat, jak zmizime. Nakonec
jsem byl vlastné jeden z poslednich
emigrantl. Na jafe 1989 se ndm po-
darilo utéct do USA, do San Fran-
ciska.

)} A tam uz jste zacal budovat vlastni
firmu?

No, ani tam to nevypadalo na moc
velké podnikani. Néjaky cas jsem
délal na stavbach, neumél jsem ja-
zyk a vlastné skoro ani nic jinyho.
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Ale postupem casu to ¢lovek najed-
nou do sebe zacal nasavat — v Ame-
rice jsou lidi podnikavi, maji to
v sobé, a tak se rychle zaCnete také
0 néco snazit.

,Nékdo se stane
podnikatelem, jiny si
vybere relativni bezpeci
zameéstnaneckého
poméru.“

Nakonec jsem se dostal k jedno-
deta. Tehdy se rozjizdélo projek-
tovani v AutoCadu, takZe jsem se
naucil v programu pracovat a pak
se objevila prvni vétsi prileZitost —
po poZarech v Oaklandu potiebo-
valo plno architektli, takZe jsem
ziskal néjaké klienty, kterym jsem
dodaval zaméreni a digitdlni mapo-
vé podklady. To bylo takové prvni
podnikéni. U toho jsem také studo-
val — marketing, pravo, podnikani,
ekonomii. Doma se mezitim zménil
rezim, tak mé to lakalo zase zpat-
ky — nakonec jsem se vratil po péti
letech.

) Dnes Fidite organizaci, ktera je za-
mérena na vzdélavani mladych lidi.
Ty piipravujete predevSim na sou-
kromé podnikani a vedeni firem. Jak
viastné funguje?

Spole¢nost Junior Achievement,
kterd letos mimochodem slavi
100 let od zaloZeni, ma stile stejné
priority jako pfi svém vzniku: vSech-
ny aktivity jsou sméfovany k détem
a mladeZi a maji tfi primarni cile.
Rozvoj podnikavosti, prohloubeni
finan¢ni gramotnosti a pfiprava na
zaméstnani.

) Jak probiha vyuka? Mohou studen-
ti skuteéné realné podnikat?
Program pokryva cely Skolni rok
s tim, Ze studenti si v zafi naplanuji,
v ¢em chtéji podnikat. Maji na to me-
todologii, ktera jim fik4, jak se nad
svym podnikatelskym ndpadem za-
myslet a pro ktery napad se rozhod-
nout. Pak musi ziskat prostfedky —
kapital — na své podnikani, produkt
vyrobit, coz vétSinou realizuji zhru-
ba do konce kalendafniho roku, kdy
pfichazi doba prodeje. Na to dnes
vét§ina studentskych firem vytvari
profily svych spolecnosti na soci-
alnich médiich, pfipravi si e-shopy,
nato¢i si reklamni spoty a zacne

« (3
Ozacatcich
sNé&jaky Cas jsem délal

na stavbach, neumél jsem jazyk
a vlastné skoro ani nic jinyho.
Ale postupem €asu to ¢loveék
najednou do sebe zalal nasavat -
v Americe jsou lidi podnikavi,
maji to v sobé, a tak se rychle
zaCnete také o néco
snazit. ”
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Co je Junior
Achievement
(JA) Czech?

B Poslanim je ucit déti a mladez :
podnikat a orientovat se ve svété :
financi (finan¢ni gramotnost). '
Programy jsou od pred$kolniho
veéku po vysokoskolaky.

H Viajkovou lodi je soutéz JA :
Firma, kde si stfedokolaci zaloZi
vlastni firmu a rok ji provozuiji :
(pod kridly Skoly). Soutéz je
podporovana i ambasadou

a velvyslancem USA v CR.

B V CR za dobu 25 let trvani
programu proSlo vic nez
300 000 déti.

B Ro¢né programy JA projde
zhruba 10 000 déti.

B V CR ji zakladal Tomas Bata
a jeho rodina je v ni stéle aktivni.

H Organizace pusobici ve vice
nez 120 zemich byla zaloZena
v roce 1919.

s prodejem. Bud on-line, nebo
tfeba na studentskych prodejnich
dnech a podobné.

) Ale jen prodejem produktii asi ¢in-
nost studentskych firem nekongéi...
Nekonci, protoZe Junior Achie-
vement ma pro studenty zajimavou
nadstavbu v podobé lokdlni a me-
zinarodni soutéZe. Lokalni probiha
tak, Ze JA potfada narodni veletrh,
kam pfijedou nejambiciéznéjsi stu-
dentské firmy a soutézi v 10 katego-
riich, jako pfiklad uvedu Nejlepsi
finan¢ni fizeni, Nejlep$i marketing,
Nejinovativnéjsi produkt, Nejlepsi
socidlni podnikani, Nejlepsi stu-
dentska aplikace atd. Kazda katego-
rie méa sva hodnotici kritéria a z kaz-
dé kategorie postupuji vitézové do
findle soutéze, které probiha v ang-
lictin€. Vitéz poté odjiZdi reprezen-
tovat Ceskou republiku na mezina-
rodni finéle, kde se utka o evropské
vitézstvi s dalSimi 40 studentskymi
firmami z evropskych zemi.

) Da se podnikani naucit?

Ano i ne. Dulezité je zacit, udélat
prvni kroky. A poznat, Ze jde pre-
dev$im o kombinaci velké zodpo-
védnosti, ale i radosti z uspéchii )
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») a napliovani cild. SnaZime se
studentiim vysvétlit, jak moc jsou
tieba dulezité flexibilita i touha se
stale néco nového ucit. Tim, Ze si ty
prvni kroky mohou u nas vyzkou-
Set, si osahaji zakladni principy i to,
jak to v podnikani a spolecnostech
funguje. ZaleZi pak na kazdém, co
s tou zkuSenosti udéla. Nékdo se
stane podnikatelem, jiny si vybere
relativni bezpeci zaméstnaneckého
poméru. Kazdé z téchto uplatnéni
ma své plusy a minusy, a rozhod-
nuti je na nich. Ale tim, Ze studenti
projdou prvni velkou zkuSenosti,
tak se okamZit¢ stavaji zajimavéj-
$imi pro budouci zaméstnavatele,
nebot védi, jak jsou dulezité prace
v tymu, vytrvalost, iniciativa a se-
bedlivéra pro budouci zaméstnani.

) Zaregistrovali jste i néjaké inova-
tivni aktivity studentskych podniki?
Nebo jinak: podafi se nékdy studen-
tiim uvést do Zivota skutecny, fun-
gujici byznys?

Ano, studenti mohou byt velmi
inovativni. Napfiklad studentska
firma z Gymnazia Ostrava-Hra-
bavka si udélala kampari na crowd-
fundingové platformé a piredpro-
dala si své produkty za vice nez
70 000 K¢&. Standardem jsou i vy-
zkumy, které nékteré studentské
firmy realizuji, aby optimalizovaly

enci americké

Sebastian Kurz je absolventem pro-
gramu JA. Dal$i znamy absolvent je
finanéni ,,Zralok” Mark Cuban nebo
zpévak a basista ve skupiné KISS
Gene Simmons.

svou nabidku a vyra-

) Casto se diskutu-

bej:.ly né00: 0 co bude ,,Rychlost je o tom, ze nékt(_arfa
zdjem. Nékolik firem e . profese brzy zmizi,
7 kardého rocniku tak @ flexibilita jSOU  jing nanradi roboti
pokazdé dale tsp&sné nyni potieba a mnoho jich na-
podnika. < 7 opak vznikne. Jak
Vvice a vice, vidite budoucnost?
) Predpokladam, ze  Pokud chcete  pg geno by se mal
mate zpétnou vazbu bf]t v podnikéni dnesni mlady podni-
od vasSich hyvalych dlouhodobé katel pustit, na co se
studentii. PR zaméfit?
Néjakou mame, ale uspesnil. MEéIl by se zamé-
potiebovali  bychom fit na produkt nebo

ji urcité vétsi. Progra-

my JA za 26 let proslo u nas vice
nez 300 000 studentl, detailnéjsi
povédomi o absolventech mame
bohuzel jen sporadické. J4 jsem se
osobné setkal s byvalymi absolven-
ty v mnoha velkych spole¢nostech
a samozfejmé¢ se z nékterych stali
i uspés$ni podnikatelé. Z nedavné
doby vime tfeba o spole¢nosti Skla-
don nebo Socialsharks, které jsou
vedeny byvalymi absolventy pro-
graml JA. Ze zahranici je znamo,
Ze rakousky ministersky predseda
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sluzbu, ktera fesi
problémy jeho potencidlnich klien-
th a zaroven by mél cilit na global-
ni trhy a neuvaZovat pouze o trhu
v Cesku. Technologie a zmény ve
spolecnosti nabidnou nepfeberné
mnoZstvi mozZnosti, jak fesit pro-
blémy svych klientt novymi cesta-
mi, a tim padem i produkty, které
bude moZné spole¢nosti nabidnout.

) Pied 100 lety se firmy budovaly
desitky let, nez se z nékterych po-
dafrilo vytvorit silné hrace na trhu.

|
ci Skolniho roku ¢eka na oy

né absolventy setkani JA Award '

ambasadora

Narodil se v D&¢iné.

Emigroval
do USA.

Zakladal prvni
placenou TV
v Ceské
republice -
MultiChoice.

Realizoval prvni
peoplemetrové
méreni v CR.

Dnes se to, predevsim technologic-
kym spoleénost, podafi za nékolik
let. Vniméte ten rozdil? Neni to ale
spiSe jen zaklad nestability?

Pfed sto lety byly firmy limitova-
né mnoha piekaZkami — vzdalenos-
ti, rychlosti dopravy, nedostatkem
kvalifikovanych zaméstnanci. To
dnes uz v takové mife nemame.
Pred 100 lety jste mél dspésny lo-
kélni produkt a trvalo dlouho pre-
vést ho do dalSich zemi, navic to
bylo velmi ndkladné. Dnes vymy-
slite produkt a budete-li mit dobré
vysledky na malé cilové skupiné
nebo lokalité, jste schopni ziskat
kapitdl pro rychlou expanzi, najit
kvalitni zaméstnance v mnoha kou-
tech svéta a domlouvat se s nimi
v redlném CcCase, a proto miiZete
rychle rist. Zarovein ale mate dale-
ko vice konkurence, ktera se na vas
zacne rychle tlacit. Rychlost a flexi-
bilita jsou nyni potieba vice a vice,
pokud chcete byt v podnikani dlou-
hodobé tspésni.

) Mate vy osobné néjaky podnika-
telsky vzor?

Nagim zakladatelem v Cesku byl
pan Tomd$ Bata a myslim, Ze on
stale zdstava velkou ikonou ceské-
ho podnikani. Vytvoril v podstaté

prvni globalni firmu s kofeny u nas
a myslim, Ze jeho postfehy jsou
stale aktualni. Jsme nadSeni, Ze uz
tfeti generace Batil je s nasi organi-
zaci spojena, nebot vnuk pana Bati,
T. A. Bata, je nyni nejen v nasi Ces-
ké JA, ale i v evropském predsta-
venstvu Junior Achievementu.

) Co je pro mladé, kteri se chtéji

NadSeni, vule a flexibilita.
V podnikani se vyuziva vétSina
znalosti ze standardni vyuky, ale
Zacit s nadSenim, flexibilné upra-
vovat svou nabidku a hledat cesty
k produktu, o ktery bude zjem, je
to nejdilezitéjsi pro uspéch.

) Mate néjaké motto, které preda-
vate mladym?

Zustanu zase u pana Bati. On
mél plno postrehd, které tehdy,
ale i nyni, trefné naznacovaly ces-
tu, kudy jit za uspéchem. Je jich
opravdu mnoho, ale pro celkové
nastaveni je tento velmi trefny:
»Niceho jsem nenabyl lehce, kaz-
dd vé€c mé stala nejtvrdsi praci.
Nehledejte lehké cesty. Ty hleda
tolik lidi, Ze se po nich neda pfijit
nikam.” H

Nejambicioznéjsi students|
firmy se prezentuji na

hu, kde se bojuje
eni v 10 kategoriich

Stal u zrodu prvniho
méreni navstévnosti
¢eského internetu.

Podnikal v oblasti
golfu.

Ridil marketing
nejvétsiho ¢eského
kabelového operatora.

Ridi éeskou poboéku
Junior Achievement.
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Kia pomaha détem s autismem
a detskou mozkovou obrnou

Jiz deset let spolecné pomahaji détem

Automobilka Kia jiz desatym rokem spolupracuje s Nadaci Nase dité a spo-
le¢nymi silami pomahaji tam, kde je to nejvice potfeba. V ramci spole¢ného
projektu ,,J4 a Kia poméhame détem” prispiva Kia padesati korunami za ka-
zdy prodany viiz na pomoc rodinam s détmi, které trpi détskou mozkovou
obrnou ¢i autismem. Kia a Nadace Nase dité spole¢né pomohly jiz vice nez

80 rodindm a organizacim ¢astkou presahujici dva miliony korun.



